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7 klicovych chyb na webu, které vas nendpadné okradaji o penize

Proc vétsSina webl nep¥inasi zakazniky

V dnesnim digitalnim svété mate jen jedinou $anci udélat prvni dojem. Pokud vase webové stranky
neobsahuji spravné prodejni prvky, navstévnici odchazeji ke konkurenci dfive, nez vas vlbec stihnou
kontaktovat. Vy tak nevédomky ptichazite o desitky tisic korun mésicné.

Dobra zprava je, Ze vétsina téchto problému se neustale opakuje. Nejde o desitky drobnych chyb, ale
o nékolik zasadnich oblasti, které rozhoduji o tom, zda web:

e jen existuje
e nebo aktivné privadi nové zakazniky

V této pfirucce se proto zamérime na 7 klicovych chyb, které nejcastéji brani webdm fungovat jako
skutecny nastroj pro rlst podnikani.

£} Web nema jasny cil a snazi se oslovit viechny
Jedna z nejcastéjsich chyb je, Ze web nema jasné definovany cil. Navstévnik po pfichodu nevi:

e pro koho web je
e Co mu ma prinést
e ani jaky ma udélat dalsi krok

Snaha oslovit vSechny vétsinou konci tim, Ze web neoslovi nikoho. Kazdy Gspésny web ma jasné
uréeného idealniho zakaznika a jeden hlavni cil, naptiklad:

o  ziskani kontaktu
e poptavku
e staZeni prirucky

Pokud tento cil neni patrny na prvni pohled, navstévnik odchazi.

E3 Web nevyuziva prodejni trychtyf ani sbér kontaktd
Klasicky web casto funguje jen jako online vizitka. Lidé pfijdou, néco si prec¢tou... a zmizi.
Bez systému, ktery:

e navstévnika vede krok za krokem
e nabidne mu hodnotny obsah
e aziska na néj kontakt

prichazite o obrovské mnoistvi potencidlnich zakaznikd.
Prodejni trychtyt (funnel) pomaha navstévniky:

® nejprve zaujmout
e poté jim dat hodnotu
e apostupné je pfipravit na spolupraci



Web bez prodejniho trychtyfe nepracuje dlouhodobé a automaticky.

EJ chybi silné kli¢ové poselstvi a jasna vyzva k akci

Pokud navstévnik béhem nékolika vtefin nepochopi, v éem mu pomuzete, ztracite ho.
Silné klicové poselstvi:

e jasné rikd, co nabizite
e pro koho toje
e ajaky problém feSite

Napf. Spatné: ,Jsme dynamicka firma...“ vs. Spravné: ,Zvy$ime obrat vaseho e-shopu o0 20 %"

Stejné duleZita je vyzva k akci. Pokud lidem nefeknete, co maji udélat dal, vétsSinou neudélaji nic.
Kazda duleZita stranka by méla navstévnika vést k jednomu konkrétnimu kroku.

3 Web nema profesionalni ziklad: vlastni doménu a e-mail
Web na cizi doméné nebo e-mail typu sluzby-novak@seznam.cz plisobi nedivéryhodné.
Vlastni doména a e-mail:

e zvySuji dlveéru

e posiluji znacku

e davaji jasné najevo profesionalitu

Jde o drobnou investici, kterd ma velky vliv na prvni dojem a rozhodovani zakaznikd.

£} obsah webu jen popisuje, ale nefesi problémy zakaznik(
Lidé nekupuji produkty, ale feseni svych starosti. Bez spravné postaveného obsahu navstévnik
nepochopi vasi hodnotu. Kvalitni web:

e mluvi feci vaseho zakaznika namisto pouzivani slozité odborné hantyrky,
e ukazuje jasnou cestu k cili, aby navstévnik okamzité védél, co ma udélat,
e prezentuje konkrétni vysledky, které klient ziska.

Srozumitelnost, jasnost a vysledky buduji dGvéru silnéji nez prazdné fraze.

3 Web nefunguje spravné na mobilnich zafizenich

Vice nez polovina navstévnikl prichazi z mobilu. Pfesto mnoho webd:
e je Spatné Citelnych
e neprehlednych
e nebo obtizné ovladatelnych

Pokud web na mobilu nefunguje dobfe, ndvstévnik odchazi béhem nékolika vtefin.

Responzivni pristup je dnes naprosty zaklad.



E2 Web se nerozviji, neaktualizuje a nepracuje dlouhodobé
Web neni hotovy jednou provzdy.
Pokud:

e je obsah neaktualni
e Upravy jsou slozité

e netesise SEO

e web se dale nerozviji

postupné ztraci vykon i divéryhodnost.
Uspésny web je Zivy systém, ktery se:

e pravidelné aktualizuje
e optimalizuje
e adlouhodobé pfivadi nové prilezitosti

Co s témito informacemi udélate dal? (prakticky a bez starosti)

Mo?Zna jste se v nékterych ze 7 chyb sami poznali. Problém vétsiny Zivnostnik a malych firem v Cesku
neni v tom, Zze by se nesnazili nebo délali Spatnou praci. Problém je, Ze jejich web funguje jen jako
draha a staticka online vizitka. Lidé na néj pfijdou, odejdou a vy o nich nevite. Pfichdazite tak o zakazky,
které pak kon&i u vasi konkurence. Pravé proto vznikl ZAKAZNIKOMAT.

Neni to jen dal$i ndvod nebo slozZity software, ktery se musite ucit ovladat. Je to kompletni
poptavkovy systém na kli¢, ktery pracuje za vas, zatimco vy se vénujete své praci.

e Zadné technické starosti: Viechno nastavim, napi$u a zprovoznim za vds na modernim
redakénim systému. Po spusténi ode mé dostanete pfistup, kde si sami na par kliknuti
zménite jakykoliv text nebo fotku. Bez placeni programatorim.

e Sprava reklamy v cené: Web bez navstévnikd zakazniky neptivede. V ramci ro¢niho
predplatného se vdm kompletné postaram o nastaveni a pravidelnou spravu cilené lokalni
reklamy na socidlnich sitich. Vy jen urcite rozpocet, ktery platite pfimo Facebooku.

e Automat na kontakty: Vas web zacne sbirat telefonni ¢isla a e-maily zajemci o vase
sluzby 24 hodin denné, 7 dni v tydnu.

Nechcete uz dal sponzorovat nefunkéni web a chcete, aby vase stranky konecné zacaly stabilné
vydélavat? ZAKAZNIKOMAT je vas dalsi logicky krok. Podivejte se, jak mGZeme naplnit va$ kalendar
novymi poptavkami.

Kliknéte na odkaz nize, vyberte si volny ¢as v mém rezervacnim kalendafri a zanechte na sebe telefon.
Kratce vam zavoldm a podivame se na vas soucasny web. Nechci vdm nic nutit, ukdZzu vam Cista Cisla a
navratnost investice pro vas obor.

>> CHCI ZISKAT ViC ZAKAZEK — REZERVOVAT 15 MINUT HOVORU ZDARMA <<



https://www.zakaznikomat.cz/strategicka-konzultace-rezervace/

